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Sažetk projekta 

Realizacijom ovog biznis plana očekujemo značajno poboljšanje kvaliteta 

pružanja usluga našeg preduzeća putem digitalne transformacije i 

implementacije inovativne online platforme za računovodstvene usluge. Ovaj 

projekat će omogućiti efikasnije i transparentnije vođenje poslovnih knjiga za 

naše klijente, što će rezultirati zadovoljnijim klijentima i jačanjem njihovog 

poverenja u našu firmu. Očekujemo da će to podstaći rast i razvoj našeg 

preduzeća kroz povećanje broja klijenata, unapređenje poslovnih performansi i 

širenje na nova tržišta. Takođe, implementacija novih tehnologija i procesa rada 

omogućiće nam da budemo konkurentniji na tržištu i prilagodimo se brzim 

promenama u poslovnom okruženju. Kroz kontinuiranu podršku klijentima i 

usavršavanje naših usluga, očekujemo da ćemo postići održiv rast i ostvariti 

dugoročni uspeh na tržištu računovodstvenih usluga. 



NAŠE PRIVREDNO DRUŠTVO IDEAL 
BONITET DOO 

1. Naše preduzeće, osnovano 5. marta 2020. godine, fokusirano je na pružanje 
kvalitetnih računovodstvenih usluga. Iako smo relativno novi na tržištu, 
postojimo s tendencijom rasta, težimo širenju naše delatnosti i tima. 
Trenutno zapošljavamo jednog radnika, ali planiramo proširenje kad god to 
poslovanje zahteva. 



Šta se rešava projektom 
  
Ovaj projekat rešava navedeni problem kroz osavremenjivanje 

opreme i softvera za pružanje računovodstvenih usluga. 

Implementacija inovativnog online sistema omogućava klijentima 

lakši pristup uslugama, efikasniju komunikaciju s računovođama i 

brže rešavanje finansijskih pitanja. To ne samo da olakšava 

poslovanje klijentima, već i unapređuje efikasnost i produktivnost 

samog računovodstvenog servisa. Ova inovacija doprinosi 

nacionalnim i regionalnim prioritetima održivog ekonomskog 

razvoja, podržavajući male i srednje kompanije u njihovom rastu i 

konkurentnosti. 



 Uticaj inovacije 
  
  
Implementacija našeg projekta, uvođenje inovativne online 

platforme za pružanje računovodstvenih usluga, imaće 

značajan uticaj na naše poslovanje i poslovne performanse. 

Ova inovacija će poboljšati produktivnost našeg tima, 

omogućavajući efikasnije vođenje finansijskih evidencija i 

komunikaciju s klijentima putem brzog pristupa online 

platformi. Smanjenje potrebe za fizičkim dokumentima i 

papirnom dokumentacijom takođe će doprineti povećanju 

produktivnosti i smanjenju troškova povezanih s čuvanjem i 

obradom papirne dokumentacije. Implementacija inovativne 

tehnologije takođe će doprineti ekonomičnosti poslovanja, 

smanjujući potrebu za ručnim radnjama i smanjujući 

mogućnost grešaka u procesu 



TRŽIŠNI POTENCIJAL 
  
Potencijal za rast na tržištu je značajan, s obzirom na rastuću potražnju za 
računovodstvenim uslugama kako u malim i srednjim preduzećima, tako i u 
samozaposlenim osobama. Prema istraživanju Republičkog zavoda za statistiku, broj 
registrovanih malih i srednjih preduzeća u Srbiji u stalnom je porastu, što ukazuje na 
potencijalno tržište za naše usluge. Obzirom da mi u prve 2 godine planiramo da zaposlimo 
bar po 1 radnika, to znači da će godišnji rast našeg subjekta biti 100%. 



DISTRIBUCIJA USLUGA 
"Online marketing: Koristićemo online marketing strategije kao što su 
društvene mreže, Google oglašavanje i SEO kako bismo povećali vidljivost naše 
usluge i privukli nove klijente. Kroz ciljano oglašavanje i promociju na 
relevantnim platformama, ciljamo da budemo prepoznati kao lideri u pružanju 
računovodstvenih usluga putem online kanala. 



Naši klijenti 
Naši potencijalni klijenti su pretežno preduzetnici paušalci, 

preduzetnici knjigaši, kao i mikro pravna lica. Ovi klijenti 

karakterišu se kao mala i srednja preduzeća s ograničenim 

brojem zaposlenih i godišnjim prihodima. Obično imaju 

jednostavnu strukturu poslovanja i manji obim transakcija u 

poređenju s većim kompanijama. Njihova stopa rasta može 

varirati, ali često teže stabilnom i održivom poslovanju umesto 

brzom ekspanzijom. .  
 



PRIHODI NAŠEG SUBJEKTA 
  
 Naš model generisanja prihoda zasniva se na pružanju 
računovodstvenih usluga kroz našu online platformu, što će omogućiti 
klijentima da izaberu paket usluga koji najbolje odgovara njihovim 
potrebama. Cenovna strategija će biti diferencirana u zavisnosti od 
obima usluga i nivoa podrške koji klijenti zahtevaju. 
 

  
  
                                            HVALA NA PAŽNJI 


